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Edellakayvat kumppanit ja asiakkaat 4 lettajat
toimivat kehityksen kirittajina.

Digitaalisuuteen nahdaan paaosin Digitaalisen liiketoiminnan
liittyvan potentiaalia, mutta yritysten kasvu vaatii nykyisten
osaaminen ja resurssit eivat aina toimintamallien kyseenalaistamista
mahdollista digitalisaation ja ajattelutavan muutosta.
taysimittaista hyodyntamista. A
A Suuri joukko pk-yrityksid on vaarassa
Edellakavijdasenne ja halu ymmartaa tipahtaa kehityksestd. Naiden tuotteiden

aitoa asiakastarvetta nostavat
yritykset digimenestyjiksi.

ja palveluiden haastajat voivat
lyhyessakin ajassa tarjota nykyisen
tarjonnan korvaavia ratkaisuja.
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DIGIREAKTIIVISET DIGIKIINNOSTUNEET DIGINATIIVIT
YRITYKSET YRITYKSET YRITYKSET

Tyypilliset hyodyt yrityksille

Uusien asiakasryhmien tavoittaminen, Yritystoiminnan kannattavuuden Yritystoiminnan kannattavuuden
asiakapalvelun parantaminen, tiiviimpi parantuminen, tehostuneet liiketoiminta- parantuminen, uudet liiketoiminta-
yhteistyo kumppaneiden kanssa, prosessit, tiiviimpi yhteistyo kumppanei- mahdollisuudet, tehokkaampi tuote-
tehostuneet liiketoimintaprosessit den kanssa, yrityskuvan vahvistuminen, kehitys, yrityskuvan vahvistuminen,
uudet liiketoimintamahdollisuudet asiakaspalvelun parantaminen

Tyypilliset ominaisuudet yrityksille

Digitaalisuuden merkitys
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ansaintamallissa

Digitaalisten tyokalujen
hyodyntaminen =ommEE IEELRTETY
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lilketoimintamahdollisuudet
Sisdisten prosessien
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Markkinoinnin
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