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Voimakkaasti kasvuhakuisten yritysten 
profiili 

 

• n. 7 % pk-yrityksistä eli arviolta 18 000-19 000 yritystä 

• Voimakkaasti kasvuhakuiset yritykset ovat: 

• melko nuoria,  

• kansainvälisiä markkinoita hakevia,  

• tyypillisesti teollisuus tai osaamisintensiivisiä KIBS 
yrityksiä  

• käyttävät muita enemmän digitaalisia työkaluja  

• rahoitusta haetaan selvästi muita pk-yrityksiä 
yleisemmin,  etenkin kansainvälistymiseen ja 
kehittämistoimintaan  

Talouden kannalta keskeinen yritysjoukko 

 

 

 



Suhdanneodotukset seuraavan vuoden aikana 
ja edellisen vuoden toteuma, paranee 
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Pk-yritysten kansainvälistyminen,  
osuus yrityksistä.  
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Aikoo käyttää julkisia kansainvälistymispalveluja 
seuraavan vuoden aikana, osuudet yrityksistä.  
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Digitaalisten työkalujen hyödyntäminen 
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Kiitos! 
 
 
 

Tarkemmin TEM:in julkaisussa: 
Voimakkaasti kasvavat pk-yritykset  

http://www.tem.fi/ajankohtaista/julkaisut
/tem_oppaat_ja_muut_julkaisut  


