
YRITTÄJÄN
STRATEGIA

Kasvu, riskit,
yrityksen myynti

Verkostot, 
kehittäminen

Brändäys, myynti
ja markkinointi

Arjen aikataulutus,
priorisointi

 

Millaisessa tilanteessa olet nyt? 
Missä tilanteessa haluat olla 

vuoden tai 50 vuoden päästä? 
Miten reagoit muuttuviin tilanteisiin ja 

muuttuvaan maailmaan?
 

harjoittelijan, työntekijän palkkaus
realistinen YEL-maksu
ajantasaiset vakuutukset
sijoittaminen, säästäminen
riskienhallinta
kyberturvallisuus
yrityksen myynti, eläköityminen

oikeisiin asioihin keskittyminen
uuden oppiminen, kehittäminen
vapaiden pitäminen, palautuminen
yrittäjien ja työntekijöiden hyvinvointi
tapahtumiin osallistuminen

brändin kehittäminen, päivittäminen
myyntiprosessien kehittäminen
markkinoinnin tehostaminen
myynnin esteiden poisto
asiakaspalautteen kerääminen ja niiden
pohjalta toiminnan kehittäminen

Tuotteet ja palvelut,
asiakkaat

kate, kustannusten nousu, hintojen tarkaminen
tuotteistaminen, hinnoittelu
uusien tuotteiden ja palveluiden suunnittelu ja lanseeraus
tuotteiden kehittäminen asiakkaiden kanssa
automaatiot ja niiden kehittäminen
asiakkaiden tarpeiden muuttuminen, käyttäytymisen
muuttuminen
megatrendit
palvelumuotoilu

Tukiverkostot
Yrityksen hallitus,  advisory board
Ammatiliset verkostot
Ammattiapu, yrityskummi, mentori
oma panos eri verkostoissa: panos-tuotto-suhde

Strategia toimii arjessa yrityksen arvoihin, visioon ja 
missioon pohjautuen, ja auttaa yritystä menestymään.  
Tekemisen energia kohdistuu päivistä toiseen samaan, 
mutta kehittyvään suuntaan. Strategia vastaa kysymyksiin: 
mitä, miten ja miksi teemme. 



NÄITÄ VALINTOJA
AION TEHDÄ / TEEN

Kasvu, riskit,
yrityksen myynti

Verkostot, 
kehittäminen

Brändäys, myynti
ja markkinointi

Arjen aikataulutus,
priorisointi

 

Tuotteet ja
palvelut

Kirjaa ylös toimia, 
miten yrityksesi menestyy 
muuttuvassa maailmassa. 

Yrityksen arvoja ovat:

Yrityksen missio on:

Yrityksen visio on:

Tuotteet ja palvelut,
asiakkaat


